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KISA OZGECMI$S

Sedat Asil, pazar arastirma, icgoru ve blylume stratejileri alaninda 20 yilin lzerinde
deneyime sahiptir. Avusturya Lisesi’nin ardindan Marmara Universitesi Ekonometri
bélimiinden mezun olmus, Sabanci Universitesi MBA programini tamamlamistir.

Kariyerine Millward Brown’da baslayan Sedat Asil; Ipsos, Nielsen ve TNS (Kantar) gibi
global arastirma ve danismanlik firmalarinda yonetici pozisyonlarinda gorev almistir.
2017 yilinda ingiltere’ye yerleserek kendi danismanlik firmasi olan Spicy Insight UK’i
kurmus ve girisimcilik deneyimi edinmistir.

2020 yilindan itibaren LC Waikiki Kurumsal Akademi blinyesinde yoneticilere egitim ve
mentorluk vermis; farkli sektorlerde kurumlarla uygulamali ¢alismalar yurtatmustur.
Ayni zamanda dijitallesme, giyilebilir teknolojiler ve saglik teknolojileri alanlarinda
girisimcilik ve yoneticilik deneyimi bulunmaktadir.

Sedat Asil; start-up programlarinda mentorluk yapmakta, girisimcilik yarismalarinda juri Gyeligi gorevleri tGstlenmekte ve
universitelerde girisimcilik, icgori ve buylume konularinda egitimler vermektedir. Uzmanhk alanlari arasinda pazar
arastirmasi, tuketici davranisi, rekabet analizi, buylme stratejileri ve veri temelli karar stirecleri yer almaktadir. Pazarlama
psikolojisi ve tiiketici davranislar alaninda calismalar yiriitmekte ve bu konuda bir kitap hazirlamaktadir. ileri diizeyde
ingilizce ve Almanca bilmektedir.



SAHIP OLUNAN SERTIFIKALAR

Pazarlama & Satis & Psikoloji Mentorluk & Kurumsal Egitim

Pazarlama Psikolojisi ve Tiiketici Davranisi Ogretim Tasarim Programi (Bahgesehir Universitesi)

Psikolojiye Giris Cere e uers
Egiticinin Egitimi
Alsverisin Norobilimi

Mentorluk

Fiyatlama Psikolojisi
_ Fasilitasyon Yonetimi
Ikna Psikolojisi

Agile & Scrum
Perakende Yonetimi

Perakende Satis Yalin Yonetim

icgorii & Rekabet Dijital
icgorii Gelistirme Dijital Transformasyon (University of Virginia Darden

Dan Ariely ile Tuketici Davranisi Degistirme School of Business)

Rekabet Analizi UX Temelleri



TEKNIK OZELLIKLER

Sertifikalandrilmis Egitim / Egitici Teknikleri Egitim ve Aktarim Deneyimi
Flipped Learning (Tersyiiz Ogrenme) Farkh kurum, firma ve hedef kitlelere uyarlanmis, uzun yillara yayilan

Gamification (Oyunlastirma) kapsamli egitim, workshop ve mentorluk deneyimi.

: v 90+ ..
Fasilitasyon Yonetimi Video Egitimler: 20+ yapilandiriimis icerik

Yiz Yuze Workshoplar: 30+ farkli hedef kitleye 500+ saat
Mentorluk
Canli / Online Egitimler: 40+ farkli hedef kitleye 500+ saat

Teknik Mentorluk: 40+ farkh hedef kitl 100+ saat
Egitim Hazirlama Teknikleri eknikivientorid arkiihedet kitieye >aa

ihtiyac Analizi | Egitim Tasarlama
Video Egitim Hazirlama & Duzenleme & Tasarlama
Calistay (Workshop) Hazirlama & Tasarlama & Uygulama

Online Egitim Hazirlama & Tasarlama & Uygulama

Sunum ve Egitim Dili

Tirkce & ingilizce (ileri diizeyde ingilizce sunum ve egitim)



SUNUMLAR & KONUSMALAR

Sunumlar & Seminerler & Konferanslar

Bogazici Universitesi Pazarlama Akademisi — Pazarlama Psikolojisi - Konusmaci

Sabanci Universitesi — Yiiksek Lisans — Pazar Arastirma & icgérii — Konusmaci & Konuk Ogretim Gérevlisi
Bahcesehir Universitesi — MBA — Shopper Marketing — Konusmaci & Konuk Ogretim Gorevlisi

Cesitli egitim kurumlarinda Konusmaci & Konuk Ogretim Gorevlisi

MESIAD, Avusturya Liseliler Dernegi gibi kurumlarda — Girisimcilik — Ana Konusmaci

IHKIB inovatif Fikir Maratonu — Pazar Arastirma & Girisimcilik — Konusmaci

Avrupa Birligi & ingiltere & Tiirkiye Arasindaki Siyasi ve Ekonomik iliskiler — Canli TV programinda Konusmaci
Girisimcilikte ilk Adimlar ve Potansiyel Riskler — Ana Konusmaci

Arastirma & Pazarlama Psikolojisi & Teknoloji & Girisimcilik konularinda tniversitelerde seminerler — Ana Konusmaci
Pazara Giris Stratejileri ve Arastirma Yontemleri — Canli TV programinda Ana Konusmaci

Turkiye Perakende Strateji Calistayl — Konuk Konusmaci

Egitim & Workshop & Sunum Referanslari

Talep lzerine paylasilacaktir



EGITIM & KONUSMA ANA BASLIKLARI

Daha iyi kararlar almak igin varsayimlari sorgulayan, dogru sorulari soran ve zihinsel

D u 5 u nme Bece ri Ie ri tuzaklari fark ettiren disinme modelleri kazandirir.

Veriyi dogru okuyup anlamli i¢cgorilere donustlrerek, bilgiyi gercek is kararlarina

Ve ri ve Iggoru cevirebilme becerisi kazandirir.

insanlarin neden ve nasil karar verdigini anlamayi saglayarak, davranislari etkileyen

Davra n |§ B I I Imi gorunmeyen psikolojik mekanizmalari ortaya ¢ikarir.

insanlarin farkinda olmadan verdigi tepkileri, duygusal karar mekanizmalarini ve

N euro & De n eyi m Ta Sarimi deneyimin davranis tGzerindeki etkisini anlamaya ve tasarlamaya odaklanir.

Girisimcilik & Buyume
Stratejileri

Fikirleri test etmek, firsatlari gormek ve dogru pazarda bliylimek icin veri temelli
stratejik karar cerceveleri sunar.

IVG Lab, start-up ve blylme ekipleri igin Insight - Validation - Growth yaklasimiyla

START-U P HVG LAB fikirleri test etmeye, firsatlari netlestirmeye ve uygulanabilir blytime kararlari

olusturmaya odaklanan uygulamali workshop programidir.




Elestirel
Dusunceyle
Bakmak

Varsayimlari sorgulamak
Hizl yargi tuzaklari
Bildigini sandigini test etmek
Alternatif aciklamalar Gretmek
Kanit arama disiplini
Zihinsel kisayollari fark etmek
Onyargilari yakalamak
Karar 6ncesi durabilmek
Daha net ve saglam distinmek

Stratejik Soru
Sorma

Yanlis sorularin maliyeti
Problemi dogru tanimlamak
Sorunun arkasindaki soruyu bulmak
Eksik cerceveleri fark etmek
Farkh bakis acgilari gelistirmek
Hipotezle disinmek
Derinlemesine sorgulama
Ylizeyin altina inmek
Dogru soruyla yon degistirmek

DUSUNME BECERILERI EGITIMLERI

Karar
Tasarimi

Karar sireclerini yapilandirmak
Sezgi ve veri dengesini kurmak
Belirsizlikle hareket etmek
Karar hatalarini azaltmak
Secenekleri dogru degerlendirmek
Riskleri gorinar kilmak
Karar cercevesi olusturmak
Tutarli karar almak
Sonuglari 6ngorebilmek




VERI VE ICGORU EGITIMLERI

Veriyle
Dusunmek

Rakamlarin anlattigi ve sakladigi
Ortalama tuzaklari
Yanlis karsilagtirmalar
Grafik manipulasyonlari
Korelasyon yanilsamasi
Gurultu ile anlami ayirmak
Veriyi dogru cercevelemek
Sayilardan hikaye ¢ikarmak
Dogru yorumlama refleksi

Veri Var,
lcgorii Yok

Veriden anlama gecmek
icgdrii nedir, ne degildir
Yizeysel bulgulari asmak
Satir arasi anlami yakalamak
Anlamli 6runtiler bulmak
Baglantilari kurmak
Aksiyona giden i¢cgoru
Gorunmeyeni fark etmek
Fark yaratan cikarimlar

Icgoriiden
Aksiyona

icgdriyl karara donistirmek
Veriden strateji Uretmek
Aksiyon odakli diisiinmek
icgdriyu sadelestirmek
Karar vericiyi ikna etmek
Onceliklendirme yapmak
Uygulanabilir 6neriler gelistirmek
Stratejik netlik saglamak
Sonug ureten i¢cgoru




DAVRANIS BiLiMi EGITIMLERI

Alg) Neden Boyle || Fiyat ve Deger
ve lkna Davraniriz? Algisi

Alginin glici Rasyonel olmayan kararlar Fiyatin psikolojisi
Baglamin etkisi Zihinsel kisayollar Ucuz ve pahali algisi
Referans noktalari Aliskanliklarin etkisi Referans fiyat etkisi
Fiyat algisi oyunlari Kayiptan kaginma Decoy etkisi
Sosyal kanit etkisi Duygusal kararlar Deger algisi olusturmak
Kithk ve aciliyet Sosyal etkiler Fiyat sunumu
Secim mimarisi Beklenmeyen tepkiler Algisal farklihklar
Karar tetikleyicileri Sezgisel disiinme Odeme acisi
Davranisi yonlendirmek Davranisin arkasindaki nedenler Fiyatla ikna etmek




NEURO & DENEYiM TASARIMI EGITIMLERI

Neuro Karar Deneyim Dikkat, Algi ve
Mekanizmalari Tasarimi Hatirlanabilirlik

Bilingalti karar stirecleri ik izlenimin giicii Dikkat ekonomisi
Hizl ve yavas diisiinme Temas noktalari Algi yonetimi
Duygusal kararlar Musteri yolculugu Basitlik etkisi
Dikkat ve algli mekanizmalari Duygusal deneyim Gorsel dikkat

Hatirlanabilirlik etkisi Sartinme noktalari Mesaj hatirlanabilirligi
Beynin kisa yollari Beklentiler ve sirprizler Bilissel yuk

Risk algisi Hatirlanabilir anlar Secim yorgunlugu

Guven mekanizmalari Deneyim haritalama Algisal farkhliklar
Karar tetikleyicileri Deneyim iyilestirme Akilda kalicilik




GIRiISIMCILIK VE BUYUME STRATEJILERiI EGITIMLERI

Pazar
Var mi?

Gergek talep var mi
Pazar blyukliguni anlamak
Yaniltici buyuk pazarlar
Rakipleri dogru okumak
Musteri gercekten kim
Talep sinyallerini yakalamak
Varsayimlari test etmek
Fikirleri elemek
Gergek firsati gormek

Rekabet
Zekasi

Rakipleri dogru tanimak
Gizli rakipleri gérmek
Konumlandirmayi anlamak
Guclu ve zayif yonler
Firsat alanlarini yakalamak
Rekabet bosluklari
Stratejik hamleleri okumak
Pazar dinamiklerini ¢c6zmek
One gecme yollari

Sinyalden
Stratejiye

Zayf sinyalleri yakalamak
Erken uyari gostergeleri
Trendleri okumak
Gurultu ile sinyali ayirmak
Anlamli 6runtidler bulmak
Buglinden yarini gérmek
Belirsizlikle calismak
Stratejik yorum yapmak
Sinyalden aksiyona gecmek




START-UP LAB

nsight — alidation- rowth

Start-Up IVG Lab, Insight = Validation - Growth yaklasimiyla start-up'larin ve biylime ekiplerinin;
fikirlerini test etmelerini, firsatlari kesfetmelerini ve bliyiime kararlarini netlestirmelerini saglayan uygulamali workshop programidir.
Katilimcilar program sonunda, kendi projelerine uygulanabilir ¢iktilar ve aksiyon plantile ayrilir.

Blylme firsatlarini
belirlemek
Onceliklendirme
Aksiyon plani olusturmak

Validation

Pazar dogrulama
Talep sinyallerini test etmek
Fikirleri degerlendirmek

Workshop Il

Workshop | Workshop Il

Gercek problemi tanimlamak
Musteri icgorusu gelistirmek
Firsat alanlarini kesfetmek

IVG Sprint

Workshop IV

Kendi proje lGizerinde calisma
Birebir geri bildirim
Netlestirme ve aksiyon plani

@ Birebir Uygulama & Mentorluk

Workshop’lar bagimsiz olarak uygulanabilir; ancak en yiiksek etki icin IVG siirecinin ugtan uca ve ardisik sekilde yiiriitiilmesi énerilir.



START-UP LAB

nsight — alidation- rowth

Start-Up IVG Lab, Insight = Validation - Growth yaklasimiyla start-up'larin ve biylime ekiplerinin;
fikirlerini test etmelerini, firsatlari kesfetmelerini ve bliyiime kararlarini netlestirmelerini saglayan uygulamali workshop programidir.
Katilimcilar program sonunda, kendi projelerine uygulanabilir ¢iktilar ve aksiyon plantile ayrilir.

o Insight m Validation @ Growth IVG Sprint

Problem & Firsat Kesfi Pazar & Talep Dogrulama Biiyiime & Firsat Uygulama & Netlestirme
Workshop Workshop Onceliklendirme Workshop Workshop
Gergek problemi tanimlamak Pazar var mi sorusu Blylme alanlarini kesfetmek Insight gdzden gegirme
Varsayimlari ortaya ¢ikarmak Hedef misteri segmentasyonu Firsatlari karsilastirmak Validation sonuglar
Musteri kim sorusu Talep sinyallerini yakalamak Hangi bliylime yolu Growth firsatlarini netlestirme
Gergek ihtiyag vs. goérinen ihtiyag Rakipleri dogru tanimlamak Onceliklendirme cercevesi Varsayimlari giincelleme
Problem onceliklendirme Gizli rakipleri gormek Risk ve etki degerlendirmesi Fikir netlestirme
Firsat alanlarini kesfetmek Alternatif ¢coziimleri anlamak Kaynaklara gore blylime Riskleri yeniden degerlendirme
Alternatif kullanim senaryolari Pazar blyuklGguna kabaca Hizli kazanim firsatlari Karar cercevesi
Riskli varsayimlari belirlemek degerlendirmek Stratejik odak alani ilk uygulama adimlari
Kor noktalari fark etmek Riskli varsayimlari test etmek ilk adim plani Geri bildirim
Erken dogrulama yontemleri
Katilimci Ciktilar Katilimci Ciktilar Katilimci Ciktilar
Net problem tanimi Katilimci Ciktilari Blyldme firsat listesi Net is/fikir cercevesi
Hedef musteri cergevesi Hedef misteri segmentleri Onceliklendirme matrisi Oncelikli aksiyon plani
Varsayim listesi Rakip haritasi Stratejik odak alani Risk listesi
Firsat alanlari Pazar degerlendirme cercevesi ilk aksiyon plani Uygulama adimlari
Oncelikli problem haritasi Dogrulama plani Blylime yol haritasi (kisa IVG 6zet ciktisi
Riskli varsayim listesi versiyon)

Workshop’lar bagimsiz olarak uygulanabilir; ancak en yliksek etki icin IVG siirecinin ugtan uca ve ardisik sekilde yliriitiilmesi énerilir.



SEKTORLERE OZEL EGIiTIM & KONUSMA iCERIKLERI

Asagida yer alan igerikler referans niteligindedir. Egitim ve konusma programlari; her kurumun stratejik éncelikleri, sektérel

gercekleri ve katilimci profiline gére talep lizerine yeniden tasarlanir.

Sektor Odaklanan icerikler (Ozet)

Perakende & E-Ticaret

Musteri yolculugu iggoruleri, sadakat ve churn analizi, fiyat algisi, kanal bazli davraniglar, CRM
verisinden stratejik icgoru Uretimi

FMCG (Hizl Tuketim)

Tlketici davranisi ve marka algisi, kategori icgdrileri, fiyat ve promosyon psikolojisi, buylime
firsatlarini ortaya g¢ikaran veri yorumlama

Teknoloji & Dijital Uriinler

Kullanici davranigi, UX iggoruleri, urtin kararlarinda elestirel disunce, dijital sinyallerden strateji
uretme

Finans & Bankacilik

Davranissal finans, karar alma hatalari, risk algisi, musteri segmentasyonu, veriyle yanlis ve dogru
cikarimlar

Saglik & ilag

Davranis degisimi, hasta ve HCP i¢goruleri, icgortyu aksiyona donusturen arastirma okuma, stratejik
karar destek

Telekom & Dijital Servisler

Churn ve sadakat dinamikleri, paket algisi, musteri degeri (CLV), davranigsal veri ile segmentasyon

B2B & ihracat Odakli Sanayi

Karar verici psikolojisi, yeni pazar icgoruleri, rekabet analizi, veri temelli ihracat stratejileri

Egitim & Kurumsal Akademiler

Elestirel dusunce, icgoru Uretme becerileri, veri okuma yetkinligi, karar kalitesini artiran dustnce
modelleri
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Sedat Asil, egitim ve konusma calismalarini
2017 yilinda Londra’da kurulan Spicy Insighg* @*’”” “’ )
markasi altinda yurutmektedir. =D

SEDAT ASIL

Director & Founder

+90-540-3401122

[ n"’/ ‘;.1.- - @ sedat@spicyinsight.co.uR
sedatasil@sedatasil.net " O Www.spicyinsight.co.uk
: Market Research <> 152134 High Street North East Ham
[®] www.sedatasil.net &Consultancy ¥ London E6 2JA

@ sedatasil e d

[®] www.spicyinsight.co.uk

Est. London 2017 @ AtaRoy Towers A BloR 20/1 No:70

Bakirkdy / istanbul

Export Growth Retail & Shopper Marketing Research Training

@ +9O 540 340 11 22 " & Market Entry Insights & Strategy & Mentoring

"

#

(*) Spicy Insight; Istapbul ve Londra ofislerinde; i¢gérii iretimi,
davranis bilimi ve stratejik danismanlik alanlarinda kurumlara
ozel ¢bziimler sunan, uluslararasi perspektife sahip bagimsiz bir
danismanlik firmasidir. L *® *
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